
Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams in Polen suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt  
einen engagierten und motivierten

der zielgerichtet, umsatzorientiert und selbstständig arbeitet und Freude am Kontakt zu Kunden hat.

HAZET ist seit mehr als 155 Jahren ein erfolgreiches Familienunternehmen der Werkzeugindustrie. Unsere Qualitätswerkzeuge finden Anwendung im 
Automobil-, Motoren- und Maschinenbau in Industrie und Handwerk sowie in Bereichen erneuerbarer Energien.

Mit unseren hochqualifizierten und engagierten Mitarbeitern fertigen wir Hand- und Spezialwerkzeuge, Drehmomenttechnologie und Betriebseinrichtungen,  
die die hohen Ansprüche unserer Kunden erfüllen. In der Entwicklung werden innovative Ideen und modernste Technologien genutzt, um lösungsorientierte  
Produkte zu schaffen, die unseren Kunden einen Mehrwert bieten.

Ihre Aufgaben
 ` �Identifizierung und Akquirierung von Neukunden

 ` �Betreuung und Ausbau bestehender 
Kundenbeziehungen

 ` �Kaufmännische und technische Unterstützung sowie 
Schulung des Außendienstes unserer Kunden in den 
jeweiligen Verkaufshäusern

 ` �Entwicklung und Erstellung von Verkaufsförderungen 
und -aktionen in Absprache mit unseren Kunden 

 ` �Teilnahme an Messen und Branchen-Events zur 
Generierung neuer Verkaufschancen

Ihre Qualifikation 
Sie haben…

 ` �Freude am Vertrieb von qualitativ hochwertigen Produkten/Markenartikeln

 ` eine abgeschlossene kaufmännische oder technische Berufsausbildung

 ` �eine mehrjährige Berufserfahrung im Kfz-/Nutzfahrzeug- und/oder Industriebereich 

 ` �sehr gute polnische Sprachkenntnisse sowie gute Deutsch- und/oder Englischkenntnisse 

 ` technisches Verständnis 

 ` eine hohe Reisebereitschaft

 `Teamgeist, Kontaktstärke und Überzeugungskraft sowie

 ` �eine hohe soziale Kompetenz und gute Team- und Kommunikationsfähigkeit 
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Warum HAZET? Wir bieten Ihnen …
 ` ��wertschätzendes Arbeitsumfeld in einem modernen und wirtschaftlich starken Familienunternehmen 

 ` �selbstständiges und eigenverantwortliches Arbeiten in einem offenen und aufgeschlossenen Team

 ` �interessantes und vielseitiges Aufgabengebiet in einem wachsenden Unternehmen

 ` fachbezogene Weiterbildungschancen durch unsere Berufsförderung

 ` freie Terminplanung und die Möglichkeit von Homeoffice

 ` attraktive und leistungsgerechte Vergütung

 `Handy, Tablet und/oder Laptop

 ` einen Firmenwagen zur Privatnutzung

Sie sind an dieser spannenden Position interessiert? 
Dann senden Sie bitte Ihre aussagekräftige Bewerbung 
unter Angabe Ihrer Gehalts-vorstellung und Ihres 
frühestmöglichen Eintrittstermins per E-Mail an 
bewerbung@hazet.de.Wir freuen uns,  
Sie kennen zu lernen.

Um das Klima zu schonen, können wir nur 
Bewerbungen berücksichtigten, die online über unsere 
Homepage oder per Mail an bewerbung@hazet.de 
eingehen. Zusammen gegen Papierverschwendung!

Sales Manager (m/w/d)
im Außendienst


